
Рычаг управления доходностью аптеки 

Профессиональная 



Для собственников, 
которым необходимо 
повысить
прибыльность 
бизнеса

Кому нужен  
?

Для тех, кто 
дорожит своим 
временем

Для тех, кто хочет 
эффективно 
управлять
закупками

Для тех, кто любит, 
чтобы все было по 
полочкам, понятно 
и прозрачно

Для тех, кто хочет, 
чтобы все было 
«Как у взрослых»



Как это работает?

Что нужно 
от вас?

Всего 2 вещи:

• Товародвижение аптеки

• Ваши обязательства 
(маркетинговые)

Что вы получите 
от нас?

• Конкретные персональные 
рекомендации по каждому 
товару, который есть на ваших полках. 

• ДА, именно, ПО КАЖДОМУ товару!

Что вам дадут 
эти рекомендации?

• Построение грамотной 
ассортиментной политики

• Сокращение товарного остатка 
без потери покупателя

• Увеличение прибыли



Сосредоточьтесь

Что мы будем делать 
с этой информацией?

• Распределим весь ассортимент аптеки
по товарным категориям

• Проанализируем продажи

• Уберем отстающих

• Добавим лучших

• Мы в течение суток готовы дать вам 
анализ и выводы до 1 500 кластеров

Что вы получите 
по итогу?

✓Общую экономическую картину сейчас

✓Экономическую картину 
после работы с ассортиментом

✓Персональные рекомендации 
по ассортименту каждой аптеки

✓Рекомендации по дальнейшей 
работе с ассортиментом

✓Персональное сопровождение 
до ПОЛУЧЕНИЯ результата!



Как
это выглядит?



показатели доходности 
и эффективности

Обсудим?
Митрофанова Ирина

Руководитель группы экономического развития

+7 (495) 665-76-20, доб. 14-54

+7 (962) 969-80-35

i.mitrofanova@puls.ru


